WEMPHIS NETWORK memphisnetwork.com.br
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Software para o parceiro
entregar solucoes de
exceléncia

aos seus clientes
corporativos.

Produtos proprietarios para protecao de e-mail, entregabilidade
transacional, varredura de vulnerabilidades, hardening, continuidade e
conscientizacao — com suporte direto de engenharia, implantacao em
semanas e estrutura comercial pensada para o canal.
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® MEMPHIS NETWORK Programa de Canais - 01 Vantagens

01 - POR QUE SER PARCEIRO

Vantagens comerciais reais para o seu negocio.

Nao oferecemos apenas produtos — oferecemos um modelo de negdcio recorrente com
suporte técnico direto, protegcao comercial e tecnologia proprietaria.

Receita recorrente previsivel

Comissoes de até 50% sobre a base ativa. Modelo de recorréncia
% mensal que cresce com o portfolio do parceiro — sem campanhas

pontuais ou descontos sazonais que erodem a margem.

02

Produtos faceis de
posicionar

Cada produto resolve um
problema claro e urgente:
seguranga de e-mail,
entregabilidade,
vulnerabilidades, hardening,
continuidade e
conscientizacao — demandas
que seus clientes ja tém.

05
Protegdo comercial

Deal registration com
prioridade territorial. Protecao
contra conflito de canal e
respeito a carteira que o
parceiro esta construindo.

03
Implantagdo rapida

Produtos projetados para
integracdo em semanas, nao
meses. Sem projetos
complexos de deployment — o
parceiro entrega valor logo nas
primeiras semanas.

06
Portfélio com cross-sell

Seis produtos
complementares. Cada cliente
pode expandir de um produto
para todo o ecossistema —
mais receita por conta, sem
trocar de fornecedor.

04

Suporte direto com
engenharia

Sem chatbot, sem fila de nivel
1. O parceiro fala diretamente
com quem desenvolve o
produto — em portugués, no
mesmo fuso, sem
escalonamento internacional.

07
Enterprise-ready

Multi-tenant, alta
disponibilidade, auditoria
completa. Produtos prontos
para finangas, governo, saude,
industria e qualquer setor com
exigéncia regulatoria.



® MEMPHIS NETWORK

®2 - 0 QUE VOCE REVENDE

Programa de Canais - 02 Portfdélio

Cada produto resolve um problema real do seu

cliente.

Produtos independentes que funcionam juntos. Cada um com ticket recorrente, implantacao

rapida e alto valor percebido pelo cliente final.

SEGURANCA DE E-MAIL

Vertip Secure Mail

Gateway inteligente contra ameagas no e-mail
corporativo

Bloqueia phishing, spoofing, malware e ameacas
avancadas antes de chegarem a caixa de entrada.
Machine Learning, sandboxing de anexos e analise de
reputacao em tempo real.

Alto valor percebido — protecao de e-mail é
prioridade #1 em qualquer empresa.

CONTINUIDADE DE NEGOCIOS

Veridra

Continuidade estruturada para operagées que
ndo podem parar

Cria e gerencia planos de continuidade (PCN/BCP) e
recuperacao de desastres (DRP) com analise de impacto,
rotinas de teste e orquestracao de resposta a incidentes
— tudo documentado e auditavel.

Governanga enterprise — continuidade é exigéncia
regulatoria.

VARREDURA DE VULNERABILIDADES

ScanX

Identificacdo continua de vulnerabilidades em
aplicacbdes e infraestrutura

Varredura automatizada de aplicacées web, APIs e
infraestrutura. Classificagao CVSS, relatérios técnicos e
executivos, e monitoramento continuo do perimetro
exposto.

Plataforma de varredura continua com automagao
por Al.

E-MAIL TRANSACIONAL

Mailflow

Infraestrutura dedicada para entregabilidade
mdxima

IPs préprios, gestao de reputacao de dominio, supressao
inteligente e rastreabilidade completa. Garante que e-
mails transacionais cheguem ao inbox — nao ao spam.

Demanda universal — todo sistema corporativo envia
e-mail transacional.

HARDENING E CONFORMIDADE

HardenCore

Avaliagdo automatizada de configuragdes de
seguranga

Verifica servidores, workstations e ambientes cloud
contra benchmarks CIS. Identifica desvios de
configuracao e gera planos de corregao com
conformidade continua.

Conformidade como servigo — CIS, LGPD, ISO.

CONSCIENTIZAGAO DE SEGURANGA

Sentria

Simulagdo de phishing e treinamento do fator
humano

Campanhas de phishing simulado com micro-learning
automatizado. Métricas por departamento, score de
maturidade e relatérios de compliance — multi-tenant
nativo para MSSP.

Awareness como servico — modelo MSSP nativo,
marca do parceiro nos relatorios.



® MEMPHIS NETWORK Programa de Canais : 03 Modelo comercial

03 - MODELO COMERCIAL

Comoo programaremunerao parceiro.

Trés tiers de comissionamento sobre a base ativa, com multiplicadores cumulativos por deal
registration, contratos longos e cross-sell. A passagem entre tiers depende de capability e
volume — capacitar a equipe acelera diretamente a margem.

Avtorizado Ativo Estratégico

ENTRADA OPERACIONAL LIDERANCA

20 % 35 % 50 %

COMISSAO RECORRENTE COMISSAO RECORRENTE COMISSAO RECORRENTE

m Acordo de parceria = 1 pré-vendas certificado m  Multiplas certificagoes por
assinado = 1engenheiro de linha de produto

= Vendor conduz pré-venda implantacao certificado m Suporte de nivel 1 e nivel 2
(2 e = Suporte de nivel 1 atendido L

= Implantacao inicial pelo parceiro m QBR trimestral com a
conjunta engenharia

= Volume operacional
= Sem volume minimo consistente m References e co-marketing

m Volume estratégico

MULTIPLICADORES cumulativos - cap de 60% no agregado

+54 +54 +54 1004

Deal registration Multi-year (24m+) Cross-sell Servigos de
Protecéo territorial sobre Bénus sobre contratos Bénus ao adicionar 2° implantagéo
a oportunidade que o longos. Premia produto Memphis na Receita de implantacao

par.celro trouxe e estabilidade de receita. mesma conta. fica integralmente com o
registrou. parceiro.

Thresholds exatos de volume, planos de fast-track e custom commercials sdo definidos na reunido de parceria.
Tiers podem ser revistos trimestralmente com base em capability adquirida e base ativa sob gestdo do parceiro.



® MEMPHIS NETWORK Programa de Canais -+ 04 Suporte ao canal

04

COMO AJUDAMOS VOCE A VENDER

Suporte real em cada etapa da venda.

Nao deixamos o parceiro sozinho. Da primeira oportunidade ao suporte pds-venda, nossa
engenharia esta disponivel — sem chatbot, sem fila, sem escalonamento internacional.

01

02

03

04

05

Pré-venda técnica

Nossa equipe participa de reunides com o cliente final do parceiro, responde duvidas técnicas e ajuda
a dimensionar a solugao. O parceiro entra na conversa com engenharia ja alinhada.

Demonstragoes ao vivo

Fazemos demos técnicas junto com o parceiro para o cliente final. Ambiente real, configurado para o
cenario do prospect — sem slides genéricos.

Onboarding do parceiro

Treinamento técnico e comercial completo. Capacitacao sobre cada produto, posicionamento por
perfil de cliente e objecdes comuns — entregue por quem desenvolve e por quem vende.

Implantagdo assistida

Nas primeiras oportunidades, nossa engenharia acompanha a implantagao lado a lado com o
parceiro. O técnico do parceiro aprende fazendo, com cobertura real durante o go-live.

Suporte pos-venda direto com engenharia

Resposta mais rapida que vendor internacional. Em portugués, no mesmo fuso, com quem
desenvolve o produto. Sem ticket de nivel 1, sem traducao, sem escalonamento entre escritérios.

Tempo de resposta inferior ao de fornecedores internacionais — porque quem atende é quem
escreve o coédigo.



® MEMPHIS NETWORK Programa de Canais - 05 Perfil ideal

05 - PARA QUEM E 0 PROGRAMA

Para quem este programa foi criado.

Se vocé ja atende empresas com solucoes de infraestrutura, seguranca ou gestao de Tl, nosso
portfolio complementa e expande sua receita recorrente.

MSSP

Provedores de seguranca
gerenciada

Provedores que buscam
produtos proprietarios para
compor seu portfélio de
servigcos gerenciados — sem
dependéncia de licengas de
terceiros.

VAR
Revendas e VARs

Canais que ja operam com
licenciamento e querem
expandir para receita
recorrente com produtos de
seguranga e governanca.

PROXIMOS PASSOS

MSP
Provedores com base B2B

MSPs que ja vendem
infraestrutura, backup, firewall
ou cloud e querem adicionar
ciberseguranca e continuidade
ao portfélio.

INT
Integradores de Tl

Empresas que entregam
projetos de infraestrutura e
podem agregar seguranga,
hardening e conformidade
COmo servigo recorrente.

CONS

Consultorias de
seguranca

Empresas que fazem
assessoria, auditoria ou
implementacédo de seguranca
e precisam de ferramentas
proprias para entregar o
servico.

SocC
Operagées de SOC e NOC

Times que operam centros de
operagodes e precisam de
ferramentas complementares
no portfélio — seguranca de e-
mail, awareness,
vulnerabilidades.

Vamos conversar sobre como o seu portfolio cresce com

a Memphis.

Apresentamos o programa em uma reuniao de 30 minutos. Definimos o seu
enquadramento de tier, thresholds de volume aplicaveis e roadmap de capacitagao.

WHATSAPP

+55 48 99212-2596

Toque para abrir a conversa com mensagem

pronta.

E-MAIL

comercial@memphisnetwork.com.br

Assunto preenchido: Interesse no Programa de Canais.


https://wa.me/5548992122596?text=Ol%C3%A1%2C%20tenho%20interesse%20no%20Programa%20de%20Canais%20da%20Memphis%20Network.
mailto:comercial@memphisnetwork.com.br?subject=Interesse%20no%20Programa%20de%20Canais
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